

证券代码：300162                                  证券简称：雷曼光电
深圳雷曼光电科技股份有限公司
2019年6月5日投资者关系活动记录表
                                                        编号：2019-002
	投资者关系活动类别

	☑特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	1	大成基金	   张家旺
2	飞信资本	   增广春
3	富国基金	   陈杰
4	光大银行	   梁博
5	光大证券	   张文朗
6	光大证券	   黄文静
7	光大证券	   刘政宁
8	光大证券	   郭永斌
9	海富通基金	   项飞燕
10	华商基金	   陈杰
11	华夏未来资本	魏冉
12	诺安基金	   童宇
13	前海人寿	   许曦文
14	前海人寿	   程丽媛
15	人保资产	   刘畅
16	新华基金	   甄茂生
17	新时代证券	   余亮
18	智诚海威资产	陈丹丹
19	中银基金	    吴洵

	时间
	2019年6月5日下午14:00-15:30

	地点
	深圳市南山区松白公路百旺信工业园二区八栋五楼会议室

	上市公司接待人员姓名
	李漫铁（董事长 总裁）、罗竝（副总裁 董事会秘书）
张琰（财务总监）

	投资者关系活动主要内容介绍

	本次投资者关系活动的主要内容如下：
[bookmark: _GoBack]一、参观公司展厅， COB显示技术特点讲解，COB微间距显示市场前景，COB显示产品应用场景演示； 
二、交流环节：
问题1：公司的出口业务情况如何？中美贸易战对公司是否有影响？ 
李漫铁答：目前公司出口业务占总营收比例较大，主要出口地区包括美国、欧洲等，因而中美贸易摩擦对公司的出口业务有一定影响，但公司的供给端不受影响，因为公司对国外原材料依赖程度很低。

问题2：公司采取什么措施应对中美贸易战？
李漫铁答：一方面公司已经派人到美国与客户谈判，争取与客户达成更有利于公司的成本分摊方案；另外，公司考虑转移部分生产业务到非关税影响的国家，对冲美国关税影响，并降低人力成本；同时，公司致力于通过提升产品技术含量与差异化竞争力，及时调整销售策略，借助高技术的COB创新微间距显示产品打开国内市场。目前公司COB显示业务受欢迎度持续上升，预计未来COB显示收入增幅会加大，国内业务占比会持续提升。照明方面，未来拓享科技在巩固出口业务的基础上，将注重国内市场开发，目前拓享在国内轨道交通照明市场已取得突破性进展。同时公司将持续关注并投资国内具有产业协同效应的领域，提升公司的业务规模及应对外围宏观及市场风险的能力。

问题3：目前公司有多少员工？公司会因中美贸易战裁员吗？
李漫铁答：公司及子公司目前员工总人数约1500人，由于公司业务规模在扩大，发展速度在提升，因此公司暂时不会裁员，而且随着业务的发展预计还需继续增加生产销售等人员。

问题4：目前公司有多少项专利？
李漫铁答：公司一直坚持自主创新的技术发展战略，目前，公司及控股子公司共有已获授权和已获受理的专利300多项，其中与COB显示相关的专利有数十项，相关专利进一步提高了公司的LED产品工艺和公司综合竞争力，为公司LED主业的快速发展提供了有力的技术支撑。

问题5：公司2018年照明业务增长的原因是？ 
李漫铁答：公司2018年度照明业务收入同比增长了接近50%，2018年照明业务大幅提升的原因主要是公司积极调整市场策略，持续加强海外市场的巩固与拓展，深耕北美市场业务，经过长期发展积累，效益逐步释放，业绩增长显著。

问题6：雷曼自主研发的COB显示产品较同行业类似产品有什么优势？
李漫铁答：目前国内有一两家非上市公司也在生产COB显示产品，但产品的技术与特点跟公司的不一样。国际上三星、索尼的Micro LED产品与公司的COB微间距显示产品是同样技术路线的产品，但公司的COB显示产品在去年便率先量产，并且具有更佳的性价比解决方案。公司作为老牌LED上市公司，具有十五年LED封装研发及制造经验；十四年LED显示屏研发及制造经验；五年以上COB小间距显示研发经验，COB显示技术具有较高的技术门槛，深度融合了封装技术和显示技术，故纯LED封装企业和纯LED显示屏企业想做COB显示产品技术难度会很大，而且目前SMD仍是市场主流，转型COB也会影响传统技术企业的利益。所以，雷曼作为拥有完整封装和显示综合产业链企业推出COB新技术具备天生优势，能够脱颖而出。无论是从时间上还是技术上，公司的研发与生产都具有领先于同行业。
另外公司作为上市公司，资产负债率较低，资金状况良好，后续将持续扩大COB显示产能，缓解LED小间距显示市场对COB新一代产品的需求瓶颈，提升新一代COB微间距显示产品的市场占有率，并通过不断的技术创新，为客户提供性价比更高的COB高清显示产品。

问题7：公司COB微间距显示产品的主要应用在哪些领域？ 
李漫铁答：COB显示技术的LED显示面板具有更高的防护性能，更高的可靠性，更高的对比度，更加出色的画质，更加灵活快捷的拼接方式以及更高的坏境适应性的优点，是100吋以上大尺寸高清显示的专业选择，是目前P2mm至P0.5mmLED小间距的最佳技术和商业方案，公司基于COB技术的Micro LED微显示，是目前能够实现100英寸以上的超大屏幕技术中，已经具备实现8K超高清显示特性的唯一技术。目前市场上雷曼已推出量产的,基于COB技术的Micro LED微显示P0.9面板，可以实现8K的显示分辨率7680×4320，屏幕尺寸做到了330英寸。8K超大屏幕拥有非常宽广的应用，可以用于政府、军队、交通、电力等部门的指挥监控应用，包括指挥中心、调度中心、控制中心、监控中心等。在广电传媒领域，可以应用于视频演播等。在视频会议系统领域，可以用于企业、政府、军队等部门的会议室、报告厅。在商业显示领域，可以应用于零售、酒店、商务会议等商用显示、智能终端一体机等。在家用显示领域，可以为家庭提供100英寸以上超高清电视。

问题8：公司转做国内业务是否有核心渠道？
李漫铁答：公司的显示业务在国内根基确实较浅，打开国内市场主要还是靠产品实力，公司的COB显示产品可靠性高、性能具有独特优势，公司组建的COB显示团队都在全国各地及各应用领域进行市场开拓，公司的COB显示产品在专业显示领域主要面向的政府采购项目，随着智慧城市、平安城市等的提出及不断发展，政府采购对于信息可视化的需求越来越高，且价格敏感性较低。公司已在交通指挥、公安、教育等领域完成了一些经典案例，合作意向的客户较多。此外，公司也在持续挖掘具备渠道资源的合作伙伴，在产品价格上可给予合作伙伴较大的商业价值，以达到合作共赢，共同开拓市场。

问题9：请问公司未来的发力点是显示领域吗？
李漫铁答：LED小间距的专业显示和商业显示市场发展空间广阔，是蓝海市场。公司自主研发的COB微间距显示屏由于具有高可靠性和防护性、模块化无缝拼接、像素分辨率快速提升、规模价格开始贴近市场、满足LCD所不及的超大尺寸等优势，将成为4K、8K超高清显示终端在会议显示、指挥监控调度显示、家庭娱乐显示、广播电视显示等场景的高端解决方案，契合国家超高清显示政策的发展要求。未来公司将凭借良好的企业品牌，综合的产业链及领先的技术研发和创新优势，继续立足LED主业积极布局，深耕COB封装显示技术，专注于100吋以上的高性价比新型智能显示终端解决方案，持续加大国内外的市场开拓，将其作为公司的战略重点和业绩发力点。

接待过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的交流与沟通，严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息泄露等情况，同时已按深交所要求签署调研《承诺书》。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2019年6月5日


（以下无正文）


